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Die Wolken am Himmel {ber Reum sind nur eine Momentaufnahme: Tatsachlich hat sich das Unternehmen in den vergangenen zwei Jahren

sehr positiv entwickelt. Nun denkt der neue Eigentiimer HTP Investments iber einen Verkauf nach. Foto: R Busch

HTP denkt iiber Verkauf von Reum nach

Mitarbeiter in Hardheim wurden iiber magliche Absichten des niederlindischen Investors informiert — Geiger steht schon zum Verkauf

Von Ridiger Busch

Hardheim. ,Ein starker Standort in ei-
ner starken Gruppe* - unter dieser Uber-
schrift berichtete die RNZ vor gut sechs
Monaten {iiber die ausgesprochen positi-
ve Entwicklung beim Hardheimer Au-
tomobilzulieferer Reum nach der Uber-
nahme durch den niederlindischen In-
vestor HTP Investments. Doch diese -
folgsgeschichte kinnte nun ein plitzhi-
ches und fur viele unerwartetes Ende
nehmen: Das Beteiligungsunternehmen
denkt dariiber nach, sich von seiner
Kunststoffsparte, zu der neben Reum
auch Geiger Automotive im oberbayeri-
schen Murnau gehtrt, zu trennen.

Eine offizielle Bestdtigung der Ver-
kaufsabsichten erhielt die RNZ nicht: ,In
Bezug auf die Firma Reum gibt es der-
zeil keine Verkaufsaktivititen™, sagte
Pressesprecher Max-Valentin Lobig von
der Agentur CNC (Frankfurt). Als Be-
teiligungsgesellschaft priife man aber
fortlaufend verschiedene Optionen und
natiirlich auch den Verkauf von Unter-
nehmen. Uber allem stehe jedoch die Prii-
misse, dass die Sicherheit der Arbeits-
plitze und die Wachstumschancen des
Unternehmens bei einem Verkauf ge-
swahut bleiben missten.

Wihrend es fiir Reum nur Voriiber-
legungen zu einem méglichen Verkauf
gibt, ist HTP Investments bei der Reum-
Schwester Geiger Automotive wohl schon
einen Schritt weiter: Dort ist nach RNZ-
Informationen der Verkaufsprozess an-
gelaufen, und es gibt bereits eine Hand-

voll ernsthafter Interessenten. Geiger
wurde - ebenso wie Reum - aus der In-
solvenz heraus tibernommen und zwar im
November 2009. Es folgte eine rasante
Aufwartsentwicklung. Im Geschiftsjahy
2011 erzielte Geiger einen Umsatz von
rund 110 Millionen Euro und beschif-
tigte rund 800 Mitarbeiter. Geiger stellt
hauptsiichlich  Kunststoffkomponenten
fiir den Motorraum her.

Insider bewerten die Bemithungenvon
HTP, einen Kiufer fiir Geiger zu finden,
als gutes Zeichen. Da die Trendwende
eindrucksvoll erreicht worden sej und das
Unternehmen profitabel wirtschafte, er-
mogliche ein Verkauf an ein internatio-
nal operierenden Spezialisten die Chan-
ce auf weiteres Wachstum.

ments. Zwei niederlindische Zeitschrif-
ten zitieren ihn mit der Aussage, dass sich
HTP von den beiden Téchtern Reum und
Geiger trennen wolle, falls ein passender
Kiufer gefunden werde.

Als Griinde nennt de Pundert die For-
derung der Automobilindustrie, dass Zu-
lieferer wie Reum und Geiger mittel- bis
langfristig dort mit Produktionsstitten
vertreten sind, wo die Fahrzeuge herge-
stellt werden - also nicht nur in Deutsch-
land, sondern auch in Asien und Nord-
amerika. Um Fabriken in Asien zu er-
richten, seien, so de Pundert, jedoch In-
vestitionen von rund 50 Millionen Euro
nitig. Da HTP Investments diese Summe
nicht aufbringen mochte, soll nun der

Riickzug aus der Zuliefe-

Bei Reum ist der Ver-
kaufsprozess dagegen noch
nicht gestartet. Die mehr als
700 Beschiftigten wurden
jedoch am Montag in einer
Informationsversammlung
von Geschiiftsfithrer Helmut Hinkel iiber
das migliche Szenario eines Verkaufs
unterrichtet. Nach der erfolgreichen
Ubernahme und der Stabilisierung der
Geschaftstatigkeit sei man bei Reum an
einem Punkt angelangt, an dem es ver-
schiedene Optionen zu tberpriifen gebe
- eine davon sei ein Verkauf, so der Te-
nor der Versamrlung.

Erstmals 6ffentlich gemacht wurden
die Verkaufsabsichten der Kunststoff-
sparten in der vergangenen Woche durch
Wim de Pundert, Grinder und Mehr-
heitsgesellschafter von  HTP  Invest-

Firma hat sich
positiv entwickelt

rerbranche erfolgen

Dies kommt auch fir
Gerd Koch, Erster Bevoll-
michtigter der 1G Metall
Tauberbischofsheim, {iber-
raschend: ,Dass ein Fi-
nanzinvestor wie HTP sich nach so kur-
zer Zeit wieder von einem Unternehmen
trennen méchte, ist nicht Gblich.* Die
Grinde seien aber fiwr ihn nachvollzieh-
bar, auch wenn die ungewisse Situation
fiir die Beschaftigten natirlich unbe-
friedigend sei.

Ein moglicher Verkauf misse aber
keineswegs negative Konsequenzen nach
sich ziehen, betont Koch. ,.Das hiingt vom
Investor ab!* Generell bewertet der Ge-
werkschafter - wie auch HTP selbst — die
Entwicklung bei Reum als ausgespro-
chen positiv: ,Hier wurde in den letzten

Die Reum Kunststoff- und Metall-
technik GmbH beschiftigt aktuell
rund 1100 Mitarbeiter an den Stand-
orten Hardheim (750), Calw und Tru-
setal und erwirtschaftete 2012 einen
Jahresumsatz von 120 Milhonen Eu-
ro. Das 1896 1m thiiringischen Truse-
tal gegriindete Unternehmen ist heute
auf hochwertige Funktions- und De-
signkomponenten fir die Fahrzeug-
Innenausstattung. “Zu den Kunden
zihlen u. a. Daimler, Audi, BMW, Por-
sche oder Volkswagen. Etwa zehn
Prozent des Umsatzes steuert der Be-
reich Hausgeriteindustrie bei.

Die  niederlindische  Beteili-
gungsgesellschaft HTP Investments
erwirtschaftet mit seinen sechs Un-
ternehmen, darunter der Wohnwa-
gen-und Reisemobil-Hersteller Knaus
Tabbert, einen Jahresumsatz von ei-
ner Milliarde Euro und beschiftigt et-
wa 6000 Mitarbeiter.

zwei Jahren eine super Arbeit gemacht,
Abliufe wurden verbessert und Pro-
dulktionsprozesse optimiert.”

Riickblick: TmSommer 2010 war Reum
in finunzielle Schieflage geraten und
musste Inselvenzantrag stellen. HTP 1n-
vestments {ibernahm das Unternehmen
aus der Insolveuz im Januar 2011. Schon
bald darauf hatten sich erste Erfolge ein-
gestellt: So gelang es schnell, den Ge-
schiiftsbetrieb zu stabilisieren und die
wichtigen Kunden zu halten. Bereits nach
einem Jahr konnte Geschéftsfiihrer Hel-
mut Hinkel mit berechtigtem Stolz ver-
kiinden: ,Wir schreiben schon wiedex
schwarze Zahlen “

Ein stetiges Umsatzwachstum und die
Erhohung der Zahl der Mitarbeiter be-
stitigten in den folgenden Monaten die
gute Entwicklung. Dass Hinkel als Ge-
schaftsfithrer der aus Geiger und Reum
bestehenden HTP-Kunststoffsparte sei-
nen Sitz in Hardheim hat, unterstreicht
den groBen Stellenwert des Standorts.

Wenn sich in den niichsten Monaten
die Verkaufsabsichten von HTP kon-
kretisieren sollten, muss dies also nichts
Negatives fiir Reum mit sich bringen.
Macht der jetzige Besitzer seine Ankiin-
digung wahr und behalt die Entwick-
lungschance und die Sicherheit der Ar-
heitsplitze bei einem miglichen Verkauf
im Blick, kénnte daraus sogar eine gute
Chance filr die Zukunft liegen. Dies sieht
auch Gerd Koch so: ,Reum ist auf einem
guten Weg. Diese Entwicklung soll fort-
gelithrt werden. Da ist es egal, wer Ge-
sellschafter des Unternehmen ist “




